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Der PLM-Anbieter im SolidWorks-Markt — seit mehr als 10 Jahren auf Erfolgskurs



Jetzt

Im neuen,

eigenen

BUrogebaude

Die Vorweihnachtszeit nutzte die SolidLine AG, um Mitarbeiter und
Geschaftspartner zum Einweihungsfest des neuen Firmengebaudes in
Walluf einzuladen und um uber die Schwerpunkte der Geschaftstatigkeit
des Jahres 2007 zu informieren. Das neue Burogebaude, das in direkter
Nahe des ehemaligen Mietblros in nur sechs Monaten entstanden ist,
bietet rund 2.000 Quadratmeter Buroflache mit attraktiven Schulungs-
raumen fur Kunden plus Nebenflachen im Untergeschoss.

»Damit haben wir 80 Prozent
mehr Flache als im alten Biro und
das ist gut so, denn wir sind auf Ex-
pansion eingestellt und kénnen
noch mindestens 20 neue Mitarbei-
ter aufnehmen, erklarte Theodor F
Huber, Vorstand der SolidLine AG.

»Wir haben im August dieses
Gebaude bezogen, nachdem erst
im Februar 2006 der erste Spaten-
stich getatigt wurde. Im Nachhinein
betrachtet, haben wir den optima-
len Zeitpunkt erwischt, was die Bau-
kosten anbelangt. Waren wir erst
jetzt gestartet, hatten wir mindes-
tens 10 Prozent mehr investieren
muissen. Aulerdem haben wir
schon im Januar 2006 in einem ab-
soluten Zinstief die Finanzierung
festgelegt. Deshalb haben wir im
Jahr nur eine um 30.000 Euro hohe-
re Belastung, als wir bisher an Mie-

te bezahlt haben«, erganzt er mit
Freude. Die Firma SolidLine wurde
im Mai 1996 gegriindet, um die
CAD-Software SolidWorks zu ver-
markten, nachdem Theodor F Hu-
ber mit drei weiteren Unterneh-
mensgrindern mehrere Jahre CAD-
Workstations unter Unix und ent-
sprechende CAD-Software ver-
marktet hatte. »Ich bin nach wie vor
darauf stolz, dass wir in der Lage
waren, die Zeichen der Zeit zu er-
kennen, nachdem wir im Jahr 1995
das beste Jahr mit dem hochsten
Gewinn in unserem alten Geschaft
vorweisen konnten«, betont Theo-
dor F Huber.

Die SolidLine wurde als GmbH
mit einem Grundkapital von 50.000
DM gegrundet, spéater in eine AG
umgewandelt und ist derzeit mit ei-
nem Kapital von 3,85 Millionen Euro

ausgestattet. Bemerkenswert ist,
dass die 25 Aktionére alle in der Fir-
ma beschéftigt sind oder waren.
Theodor FE Huber verfiigt Gber et-
was mehr als die Hélfte des Aktien-
kapitals, der Rest liegt bei Mitarbei-
tern. Der Vorteil der AG liegt unter
anderem darin, dass Ubertragun-
gen formlos stattfinden, ohne dass
dafur ein Notar notwendig ist, wie
bei GmbH-Anteilen.

Pro Tag werden etwa funf
SolidWorks-Lizenzen verkauft

Im ersten Jahr verkaufte SolidLine
29 SolidWorks-Lizenzen, im Jahr
2006 dagegen funf Lizenzen pro
Tag. Folglich wurden von SolidLine
allein in Deutschland etwa 1.000 So-
lidWorks-Lizenzen verkauft und zu-
satzlich 250 in der Schweiz. Insge-
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samt werden heute 8.500 Solid-
Works-Benutzer bei rund 2.400
Kunden auf der Grundlage von
Wartungsvertragen betreut, wobei
auch im Jahr 2006 wieder 50 Pro-
zent der Lizenzen an mehr als 160
Neukunden verkauft wurden.

Die Anzahl der Mitarbeiter ist in
den zehn Jahren von anfangs zwei
auf heute 124 angewachsen, davon
etwa die Hélfte mit Hochschulstu-
dium. AuRBerdem ist SolidLine seit
einigen Jahren auch ein Ausbil-
dungsbetrieb fur Birokaufleute so-
wie IT-Systemkaufleute mit finf Aus-
zubildenden, und offensichtlich ein
sehr guter, denn eine Absolventin
war im Jahr 2006 die Landesbeste
in Niedersachsen. Der Jahresum-
satz 2006 der SolidLine AG ein-
schlie3lich der Aktivitaten in der
Schweiz wird bei knapp 24 Millio-
nen Euro liegen, was einem Wachs-
tum von 15 Prozent entspricht. Ein
Drittel der Umséatze wurden mit Li-
zenzverk&aufen von SolidWorks,
PDM- und Zusatz-Applikationen er-
zielt, etwas mehr als die Halfte mit
Supportvertragen und die rest-
lichen 15 Prozent mit Dienstleistung
und Beratung. Der letztgenannte
Umsatzanteil soll zukinftig Uber-
durchschnittlich gesteigert werden,
ohne den Rest zu vernachlassigen.

»Wir sind mit unserer Strategie
sehr erfolgreich«, hebt Theodor F
Huber hervor, »und die besteht
darin, dass wir unseren Kunden in
der Fertigungsindustrie helfen, bes-
sere Produkte zu entwickeln und
produktiver zu arbeiten. Unser Ge-

Das neue Birogebaude von SolidLine, das
in nur sechs Monaten entstanden ist, bietet
rund 2.000 Quadratmeter Buroflache mit
attraktiven Schulungsraumen fur Kunden
plus Nebenflachen im Untergeschoss.
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schéft basiert auf sechs Saulen, er-
stens auf einer modernen 3D-Mo-
dellierungs-Software, die wir von
SolidWorks beziehen und vermark-
ten, zweitens schulen wir die Kun-
den in der Nutzung der Software,
drittens beraten wir Kunden tber
die Einfihrung eines Produktent-
wicklungsprozesses mit einer 3D-
Software, viertens integrieren wir
Zusatzapplikationen, funftens ver-
markten wir Losungen zur Verwal-
tung der Produktdaten und sechs-
tens unterstliitzen wir die Benutzer
an der Hotline in der Anwendung.«

Die Produktivitat der Kunden
um 15 Prozent steigern

Um die Produktivitat der Kunden
weiter zu steigern wurde eine Kam-
pagne entwickelt, die diese Schwer-
punkte im Jahr 2007 noch verstar-
ken soll. Mehr Personalressourcen
fir Training und Consulting sollen
ein verbessertes Angebot an quali-
fizierten, modularen Anwender-
schulungen und Programmier-
dienstleistungen zum Beispiel zur
Automatisierung und Optimierung
von Konstruktionsprozessen oder
zur Teilekonsolidierung durch Klas-
sifikation ermdglichen.Das PDM-
Geschéft von SolidLine belduft sich
auf etwa 10 Prozent des Gesamt-

umsatzes, wobei im letzten Jahr ge-
nauso viele PDM-Lizenzen wie
CAD-Lizenzen verkauft wurden.
Ziemlich genau 60 Prozent der
CAD-Lizenzen waren Lizenzen der
Software-Pakete SolidWorks Office
Professional beziehungsweise Pre-
mium. Dadurch erhalten 60 Prozent
der Kunden PDMWorks Workgroup
als Verwaltungstool. Die restlichen
40 Prozent verteilen sich auf Lizen-
zen von DBWorks, Porta~X und
PDMWorks Enterprise. Ein grol3er
Teil des Dienstleistungsumsatzes
kommt aus diesem Segment.

Bisher wurden rund 1.000 CAD-
Arbeitsplatze mit Porta~X in die
SAP-PLM-Software integriert. Dabei
konnten im Jahr 2006 durch den
Vertrieb Gber SAP-Berater grof3ere
Erfolge erzielt werden. In diesem
Zusammenhang laufen zur Zeit mit
zwei weiteren grof3en Beratungs-
hausern Gesprache. Porta~X wur-
de nicht nur von SAP als Integra-
tionslésung zertifiziert, sondern
kirzlich auch von SolidWorks als
Gold-Partner-Produkt. »Porta~X ist
zur Zeit die einzige SAP-Integration,
die diese Reife erlangt hat«, betont
Theodor F Huber. »Das Hauptkrite-
rium ist dabei, dass es vollstandig
integriert im FeatureManager von
SolidWorks ablauft. Der Benutzer
merkt gar nichts von SAP und das

»Wir sind mit unserer Strategie sehr
erfolgreich«, hebt Theodor F Huber,
Vorstand der SolidLine AG, hervor,
»und die besteht darin, dass wir unseren
Kunden in der Fertigungsindustrie
helfen, bessere Produkte zu entwickeln
und produktiver zu arbeiten.«

ist es, was die Benutzer wollen. Spe-
ziell diese Gold-Partner-Zertifizie-
rung hat bereits Interesse bei
Unternehmen in England, Holland,
USA und Brasilien geweckt. Wir
scheinen hier richtig zu liegen und
wollen deshalb unsere Partner-
schaftsaktivitaten stéarken. Wir selbst
sehen die SAP-Beratung nicht als
unsere Kernkompetenz. Sollten wir
jedoch mit der Expansion in diesem
Marktsegment erfolgreich sein,
werden wir in den USA eine Nieder-
lassung grinden.« -fr-
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Das System- und Beratungshaus agiert seit 1996 erfolgreich in der Fertigungsindustrie mit innovativen Systemlésungen fUr den integrierten Pro-
duktentwicklungsprozess. An 9 Standorten in Deutschland und der Schweiz unterstitzt das SolidLine-Team mit Know-how und groBer Erfahrung
die gesamte Wertschopfungskette von Fertigungsunternehmen bis hin zur Konstruktionszusammenarbeit und Vermarktung tUber das Internet.

Auf den Spezialgebieten Computer Aided Design, Product Data Management, SAP-Integration, Analyse, Simulation und Fertigung bietet das
Unternehmen modernste Software-Losungen und umfangreiche Dienstleistungen auf Basis des 3D-CAD-Produktes SolidWorks an.

SolidLine betreut derzeit mehr als 2.400 kommerzielle Kunden mit tber 8.500 SolidWorks Arbeitsplatzen. Kooperationspartner in Europa und USA
stellen die Betreuung international tatiger Kunden sicher. Das Qualitdtsmanagement der SolidLine AG ist seit 1997 DIN ISO 9001:2000 zertifiziert.

Zentrale Wiesbaden

Am Eichelgarten 1

D -65396 Walluf

Tel. +49(0) 61 23/9950-0
Fax +49 (0) 61 23/7303 1
Web www.solidline.de

eMail info@solidline.de

Geschaftsstelle Berlin
GradestraB3e 36

Ecke Tempelhofer Weg

D -12347 Berlin

Tel. +49 (0) 30 /627 390 - 47
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Geschaftsstelle Bremen
Am Eichkamp 23

D -27367 Sottrum

Tel. +49 (0) 4264 /8316 -0

Geschaftsstelle Hamburg
HauptstraBe 70

D -25462 Rellingen

Tel. +49(0)4101/5895-0

Geschaftsstelle Kéin-Diisseldorf
Elisabeth-Selbert-StraBe 1A

D -40764 Langenfeld

Tel. +49 (0) 21 73 /106 37- 60

Geschaftsstelle Ludwigsburg
MonreposstraBe 57

D -71634 Ludwigsburg

Tel. +49 (0) 71 41 /220 -631

Geschaftsstelle Niirnberg
AuBere Sulzbacher StraBe 16
D -90489 Nurnberg

Tel. +49(0)911 /965 95 -460

Solid Solutions AG Ziirich
HohlstraBe 534

CH -8048 Zirich

Tel. +41(0)1/43421 -21

Geschaftsstelle Karlsruhe
Carl-Zeiss-Str. 5

D - 76275 Ettlingen

Tel. +49 (0) 7243/5059-0

Schulungszentren

Augsburg, Berlin, Bremen,
Hamburg, Ingolstadt, Karlsruhe,
KélIn-Disseldorf, Ludwigsburg,
Nirnberg, Saarbricken,
Wiesbaden und Zurich.



